
































































인구구조 대�변동, 시장의�확대로 수익�고도화
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2023년�연령대별�인구�비중(%)  ㅣ  자료  : 행정안전부(2024. 1. 10.)

20~40대 N잡러 폭발적�증가, N잡러를�위한 공간�수요도�증가�중
Q. 현재�본업�외 N잡러�활동�분야는?

직장인 50% 나는 N잡러! 부업�인구�역대�최대
출처 : KBS 뉴스9  ㅣ  자료 : 통계청, 경제활동인구조사�마이크로데이터  ㅣ  단위 : 명  ㅣ  월평균

전체�인구�중 40%를�차지하는 20~40대
청년, 중장년�타깃의�산업�부상

인구구조�및�경제활동�인구변화에�주목한 초심

N잡러를�위한, 가성비와�편의성�모두를�제공하는 
초심 G라운지�런칭

직장인 50% “본업�외 N잡�있다”
추가적�수익�창출을�위해 N잡�뛰어드는�인구�증가
(통계청, 2024)

현재 N잡러가�아닌�이들도 “N잡러가�될�의향이�있다”
시대와�직업이�빠르게�변화됨에�따라�많은�직장인들이 
본캐와�부캐로 N잡러가�되고�있다.(출처: KBS 뉴스9)

N잡러를�하는�이유
‘돈을�벌기�위해’(56.8%)가�가장�많았다. ‘제 2의�인생�대비’(40.1%),
‘즐길�수�있는�일을�하려고’(34.7%), ‘자기만족/자아실현’(26.5%),
‘시대�변화에�맞는�일을�찾고자’(21.4%)

57만 5천

44만 7천

2020년 2023년

29%

34.4%재능공유�등�비대면�아르바이트

인플루언서�활동

서비스�직�등

강의, 출판

쇼핑몰�등�온라인�사업

오프라인�사업

배달

28.6%

24.5%

20.7%

15.3%

11.9%

7.5%

N잡러� 열풍이� 저� 노동� 고부가가치� 업종, 지식창업을� 희망하는 
이들이�증가하였다.

디자인, 마케팅, 컨설팅� 등의� 재능� 공유, 블로그, 강의, 출판� 등의 
온라인�사업을�하는 N잡러가�증가하고�있으며, 이들은�집이나�회사 
주변� 카페를� 전전하며� 눈치� 보지� 않을� 수� 있는� 공간, 집중할� 수 
있으면서� 편안한� 자신만의� 작업� 공간, ‘집� 밖의� 서재’ 같은� 공간을 
필요로�하고�있다.

공유오피스의�경우�월�비용�부담이�높은�편이라, 풀타임으로�공간을 
사용하지�않는 N잡러들에게는�매력도가�떨어진다.

시대가�변화하고�있습니다.

19세� 이하의� 학령인구에� 집중했던� 교육산업이� 인구 
구조의�변화로, 직무교육, 자격증, 평생교육�등�성인학습 
산업으로�변화하고�있습니다.

교육산업에서� 파생된� 사업� 아이템이었던� 스터디� 카페 
또한�변화가�필요한�시점입니다.

카페존과� 스터디� 존을� 최초로� 분리하며� 스터디� 카페의 
새로운�장을�연�초심�스터디�카페는�이제 성인�지식인의 
공간인 ‘초심 G 라운지’로�또�한�번�공간�사업의�리더로 
앞서�나갑니다.

 
(출처 : 해피칼리지, 직장인 1020명�대상�설문)





시대의�변화에�대비하는�브랜드, 초심 G라운지

공유�오피스 + 스터디�카페
단순히�조용한�공간을�벗어나, 공간�비즈니스의�새로운�지평을�여는�초심 G라운지

집�안에�서재를�갖기�어려운�성인을�대상으로�하는
‘ 성공하는�인생을�위한�집�밖의�서재’의�로망과 ‘ 개인�공간’의�편의성�제공

지속적�먹거리를�고민하는
성인�타깃의�산업 부상

100세�시대�도래전체�인구�중 40%를
차지하는 20~40대

평생교육, 자격증�등�성인�학습�시장�폭발적�성장, 지식�창업�희망자�증가, N잡러를�위한�공간�서비스

릴랙싱�라운지
커피와�음악으로

휴식할�수�있는�공간

1인실 & 미팅룸
1인부터�다(多)인까지

맞춤형�공간

폰�부스
업무를�위한�통화를

자유롭게�할�수�있는�공간

프린팅�섹션
학습과�업무를�위해

프린트가�필요한�이들을�위한
출력�코너

스터디존
방해받지�않는

완벽한�집중을�위한�공간

워크라운지
대화를�할�수�있는

자유로운�업무와�학습�공간



이달의�성공�사업 BIG 3
초심의�진가를�알아보시는�예비�원장님께만�드리는�한정�혜택

창업�패키지 무상 제공(1,000만원 상당)
가맹�계약�이행�보증금 500만�원�면제
오픈�전, 후�고객�모집�마케팅 200만�원�상당�지원
고객용 PC set 무상�지원
소음�중화기의�명품 LOGISON 무상�지원

3D 시뮬레이션 이미지�컷�무상�제공
C.A.R.S Report와 3D오픈�시뮬레이션�이미지�컷은�입점�상권�및�입지�확정�시�제공

초심�자체�개발 C.A.R.S Report제공
Chosim Adaptive Rollout Strategy with Big Data Trade Area Analysis

빅�데이터�기반�상권�분석과�초심만의�노하우가�담긴�초심�출점�전략�보고서�제공
(목표�매출�포함)
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